7. Nice-matin =
39 ans aprés n'iront plus

vendredi 13 mai 2011 www.nicematin.com .n Pl’bﬁll

page 29 l stonnement - sarviceclients@nicematin fr o, o 00 56 83 30 o page 22
PESSE LUNE ANNONCE 0!25004103 -j 95 € - i 10 ¢ - N* 27053

RSA : les vrais chiffres
eriere la polémique
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ECONOMIE C’est la thése que défend la Maison des entreprises
de la CCl, qui entend convaincre et former les entrepreneurs mentonnais
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La Maison des entreprises, ['Ader, et PAcec débattent avec les interve-
nants du programme de L2 formation de la semaine prochaine.

e Web et sa toile mondiale. Elle
mble réservée, du moins en
matiére de ventes, aux géants du
commerce en igne_ Et pourtant §i
F'on en croit la Maison des entre-
prises de Menton, I'antenne locale
de la chambre du commerce et
d’'industrie, Internet peut aussi
&tre I'avenir des boutiques locales.
Cest, en tout cas, pour en con-
vaincre les entrepreneurs du sec-
teur qu'une réunion des plus inté-
ressantes a été organisée hier
matin dans les salons du Louvre
devant une bonne quarantaine de
professionnels d'origines trés va-
riées, mais tous soucieux de savoir
comment la toile pouvait les aider
a développer leur activité.
Face 4 eux, deux intervenants per-

: La personne qui veut
. créer une entreprise dans

formants, Amandine Serriére, de
Dezigner Concept, et Laurent Vau-
grenar ité DSL, leur
onf e ails les bon-
bien le gér e re
efficace f doit étre
frés préparé el surtout bien
landé, avec de nombreuses ré
rences ef un suivi Irés sérneux. X4
systémes de livraison doivent aussi
étre bien étudiés. La clef de la réus-
site est. bien évidemnment, de le tra-
pailler beaucoup el de

pas ldcher un client qui

mordial =, expl
les deux spécialis
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fessionnels.

Des coiits et un
investissement élevés

ise en place d'un tel

hors de portée de la plu-
irs présents
e part d'entre
leur activité.
ait ici de présen-
able d’attirer
brefs de nom-

« Une seconde vitrine
sur le web »

antenne de 2 CCl est par-
ticuliérement efficace

en matiére daccompa-
gnement, qu'il s'agisse
de création ou de déve-
loppement.

initiatrice du rendez-vous
d’hier, elle organise des
jeudi 18 mai prochain L2
suite de cette conférence
“au Louvre avec une infor-
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Emmanfe et Patricia DE SIMONE

breux clients et donc du chiffre

d’affaires supplémentaire. Et qui

doit, en plus, s’assortir d'un ex-
cellent référencement, le vérita-
ble nerf de la guerre.

Pour beaucoup de commercants
présents, I'idée était plutdt de sa-
voir comment créer un site qui
puisse servir de vitrine pour atti-
rer vers la boutique. Une démar-
che peut-€tre moins ambitieuse.

Mais, de leur coté, les spécialistes
voient plus loin : « Ce n'est pas
parce gue ['on a une petite boutigue
ak on que ['on ne peut pas inlé-
res: s clients ailleurs en France

« Pour me faire
de la publicité »

Spécialiste en maquillage
permanent

(Photos Olivier Poisson)

ou méme a l'étranger » Et Aman-
dine Serriére d'expliquer : = Cest
une région trés touristigue. Et les
clients arnvent donc de partoul.
Beaucoup aimeratent slirement
pouvoir, une fois rentrés chez eurx,
commander a distance dans les
boutiques qu'ils ont appréciées. »
Un argument qui se tient en effet
pour les commerces qui vendent
des produits typiquement locaux.
Mais qui parait moins vrai pour
celles qui vendent ce que I'on peut
trouver ailleurs.
OLIVIER POISSON
opoisson@nicematin.fr

« Indisp-ensable
pour I'image »

Jean-Marc CASTELLANI

« Mon activité est assez ré- m




	nicematincouverture
	nicematin130511

